
 
 

in collaborazione con 
 

 

La Fondazione Dottori Commercialisti di Reggio Emilia 

con il patrocinio  

dell'Ordine dei Dottori Commercialisti e degli Esperti Contabili di Reggio Emilia 

 organizza il convegno 

  

L’INTERNAZIONALIZZAZIONE DELLE IMPRESE ITALIANE: 
CONVENIENZE ECONOMICHE ED EFFETTI FISCALI 

 
 

Reggio Emilia, giovedì 16 dicembre 2010 
09,00 - 13,00 

(registrazione partecipanti dalle 08.30 alle 09.00) 
 
 

Sala Convegni della Fondazione Dottori Commercialisti di Reggio Emilia 
Via Livatino 3 - Reggio Emilia 

 
 
La partecipazione è gratuita e consente di maturare 4 crediti validi per l’assolvimento dell’obbligo formativo 
(richiesta inoltrata al Consiglio Nazionale). 

 
Iscrizioni:  
tramite il nostro sito www.odcec.re.it  area Formazione Professionale (sinistra della home page) Iscrizione 
corsi. 
 
Ricordiamo che in caso di imprevisti che pregiudichino la partecipazione è gradito che l’iscritto 
all’evento provveda a cancellare la propria iscrizione tramite il portale della formazione per 
consentire ad eventuali persone in lista di attesa di partecipare al suo posto. Qualora non sia più 
possibile farlo tramite il portale siete pregati di informare la segreteria organizzativa 
dell’impossibilità a partecipare. 
 
Segreteria organizzativa:  
Fondazione Dottori Commercialisti di Reggio Emilia  
via R.Livatino n.3 Reggio Emilia tel. 0522 271112 – 271115 fax 0522 271367  
e-mail  segreteriacorsi@odcec.re.it  
dal martedì al venerdì dalle 08.30 alle 12.30 
 
Cordiali saluti 

 
Bruno Bartoli 
Presidente Commissione FPC 
 

 



 
 

in collaborazione con 
 

 

Programma 
 
 
1. STABILE ORGANIZZAZIONE VS LEGAL ENTITY  - Dott. Matteo Bedogna 

a. Stabile Organizzazione vs Legal Entity: il confronto  
b. I confini della stabile organizzazione 
c. Casi problematici tipici (Agente, ufficio di rappresentanza, subsidiary con SO della casa madre) 

 
2. TRANSFER PRICING - Dott. Matteo Bedogna 

a. Richiami normativi 
b. Richiami circa i nuovi adempimenti documentali in Italia 
c. Casi problematici tipici: finanziamenti infruttiferi, scaduto commerciale, servizi centralizzati non 

retribuiti 
 

3. ESTEROVESTIZIONE - Dott. Fabrizio Oleari 
a. Definizione e brevi richiami normativi 
b. Casi problematici tipici: amministratori italiani, gestione ordinaria da parte della casa madre italiana 

 
4. RIMPATRIO DIVIDENDI E CFC - Dott. Fabrizio Oleari 

a. Tassazione dividendi in entrata in uscita  
b. CFC: riferimenti normativi 
c. CFC: principali impatti operativi delle circolare 51/2010 

 
CASI PRATICI - Dott. Enrico Perego e Dott. Alessandro Fichera 

1. Esportazione vs Internazionalizzazione: il passaggio da una stabile organizzazione ad una legal 
entità di diritto locale 

2. Costituzione societaria all’estero: le progressive fasi di penetrazione di un mercato estero tramite 
una neo costituita società di diritto locale 

3. Joint-venture estere: dalla collaborazione commerciale alla stesura di un contratto di JV 
 
 
Relatori: 
 
Dott. Matteo Bedogna  
Commercialista e revisore contabile, membro della Commissione Internazionalizzazione dell’ODCEC di Reggio 
Emilia, si occupa in particolare di fiscalità internazionale e transfer pricing. 
 
Dott. Alessandro Fichera 
CEO di Octagona e Presidente di Scouting India Pvt Ltd esperto di  internazionalizzazione nei settori meccanico, 
tessile e retail. Laureato in European Business Management presso l'Università del Galles (UK) dal 2000 al 2004 
ha ricoperto importanti posizioni in International Marketing Management approfondendo le conoscenze su Stati 
Uniti, Grecia, Spagna e Turchia. 

 
Dott. Fabrizio Oleari  
Commercialista e revisore contabile, membro della Commissione Internazionalizzazione dell’ODCEC di Reggio 
Emilia, svolge la professione negli ambiti specifici del controllo di gestione e della fiscalità internazionale;  
 
Dott. Enrico Perego  
Fondatore e Presidente di Octagona ha ampia esperienza nel settore della ceramica e della trasformazione 
alimentare. Laureato in Giurisprudenza con specializzazione in Economia internazionale esperto in Export 
Management, Consulenza e formazione nelle aree marketing/vendite e sviluppo.   


